Soyons Actifs, ensemble !

L'IMMOBILIER ACTIF

Bonjour a toutes et a tous,

Ce numéro met I'accent sur un levier devenu incontournable : votre visibilité et I'image que vous
renvoyez.

Vos clients vous cherchent, vous observent et se font déja une idée de vous.

. LE THEME DE CE RENDEZ-VOUS :
ETRE VISIBLE, CREDIBLE... ET CHOISI

Visibilité : ce qui fait vraiment la différence aujourd’hui

Le marché évolue, les attentes des clients aussi.
Mais une chose ne change pas : on ne peut pas
travailler avec un professionnel... que I'on ne voit pas.

Aujourd’hui, étre visible n'est plus une option.
C’est un levier direct de développement.

Maéva MAHE

Avant méme de vous contacter, vos clients vous cherchent, vous observent, vous
comparent.
Votre présence en ligne devient votre premier rendez-vous.

TROIS FONDAMENTAUX A MAITRISER.

* Les réseaux sociaux
Montrez votre activité, vos biens, votre quotidien.
Pas besoin d’en faire trop, mais soyez réguliers.

* Votre site conseiller
C'est votre vitrine.
Il crédibilise votre expertise et capte des contacts.

« Votre présence locale (Google)
Une fiche & jour avec des avis et des photos peut clairement faire la différence au
moment ou un client cherche un professionnel.



Dans un marché concurrentiel, ceux que I'on voit sont ceux qui travaillent.
Votre présence, votre image et votre régularité sont vos meilleurs alliés.
Continuez & utiliser les outils & votre disposition, & soigner votre communication et &

travailler votre visibilité locale.

Lire I'article complet

Ressource offerte : les © erreurs de photos qui font chuter vos appels
entrants

Un bien peut étre bien positionné.. et pourtant ne pas
performer & cause de photos mal travaillées.

Premiére image, luminosité, ordre des visuels...
Ces détails font toute la différence entre une annonce
ignorée et une annonce qui géneére des appels.

Ce document vous montre concrétement comment
corriger les erreurs les plus fréquentes et structurer une
annonce qui attire vraiment des contacts.


https://etreactif.com/wp-content/uploads/2026/04/Les-6-erreurs-de-photos-qui-font-chuter-vos-appels-entrants.pdf
https://etreactif.com/2026/04/03/visibilite-immobiliere-conseiller-choisi-mandats/

Dans notre métier, tout commence avant le premier
contact.

Avant un appel. Avant un rendez-vous.

Par une image.

) Une annonce. Une photo. Un panneau..
En quelques secondes, tout est déja joué.

Le client ne vous connait pas encore.
Mais il se fait déja une idée de vous.
Votre communication parle a votre place.

Sébastien OUVRARD

Une image soignée inspire confiance.
Une image approximative crée du doute.

Et dans I'immobilier, la confiance fait toute la différence.

UNE IMAGE MAITRISEE, C’'EST DU BUSINESS EN PLUS.

Ce n’est pas “juste” du marketing.
C’est un levier concret.

Une communication claire et professionnelle :

attire des vendeurs plus exigeants
valorise vos biens

vous positionne immédiatement comme un expert

Résultat : moins d’efforts pour convaincre, plus de mandats qualitatifs.

SE DIFFERENCIER, SANS EN FAIRE PLUS.

La différence ne se joue pas dans le “plus”.
Elle se joue dans le “mieux".
Moins d’effets. Plus de clarté.

LA FORCE DU COLLECTIF.

Votre image personnelle compte. Mais celle du réseau aussi.
Plus notre communication est cohérente,
plus la marque est forte... et plus chacun en bénéficie.

UNE REGLE SIMPLE A RETENIR.

Avant chaque diffusion, posez-vous cette question :
Est-ce que ce support renforce ma crédibilité ?



POUR CONCLURE

Dans un marché concurrentiel, ceux qui performent ne sont pas forcément ceux qui travaillent le plus.
Ce sont ceux qui sont visibles au bon moment, avec le bon message et la bonne image.

- Votre présence attire.

- Votre image rassure.

- Votre régularité fait la différence.

Continuez d structurer votre communication,  utiliser les outils & votre disposition et & soigner chaque
point de contact avec vos prospects.

Parce qu'au final, ce qui fait la différence...
c’est ce que vos clients pergoivent avant méme de vous rencontrer.

Soyons Actifs,

L'équipe AXO
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Inscrivez-vous d la newsletter



https://etreactif.com/inscription-newsletter-bi-mensuelle/

